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ING BANK ŚLĄSKI 197.6PLN 

  Źródło: www.stooq.pl 
Wykres 1.  Wykres dzienny świecowy uwzględniający prawa z akcji. 

 

 
Wykres 2.  Wykres tygodniowy świecowy uwzględniający prawa z akcji. 

Właśnie zaczął się test kluczowej strefy wsparcia. Tuż poniżej 
200PLN przebiega kilka ciekawych kresek takich jak linia 
trendu, dolne ograniczenie kanału wzrostowego, strefa 
listopadowo-grudniowego wsparcia, 61.8% zniesienia impulsu 
hossy oraz dzienna dwusetka, dlatego też wydarzenia 
najbliższych dni mogą mieć kluczowe znaczenie w dłuższym 
terminie. Średnia MA200d ma szczególnie istotne znaczenie 
dla tej spółki i chociaż z algorytmicznego punktu widzenia 
bywały takie momenty, w których cross ceny i średniej 
generował fałszywe sygnały, to jednak od strony wizualnej 
wyniki strategii opiewającej o MA200d są zaskakująco dobre. 
Przekładając to na cyfry należałoby postawić tezę, iż dopóki 
dzienne close wypada powyżej 196PLN, dopóty obecną 
przecenę należy postrzegać w ramach korekty w trendzie 
wzrostowym. Idąc dalej tym tropem z technicznego punktu 
widzenia pojawia się pretekst do wyprowadzenia wzrostowej 
kontry i podjęcia próby zaatakowania historycznych szczytów.   
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w niej informacji. Wszelkie opinie, prognozy, kalkulacje i szacunki zawarte w niniejszej publikacji stanowią jedynie wyraz subiektywnej oceny autora na moment jej wydania 
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